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DU BIST YOUNG PROFESSIONAL ...

... mit einem MINT, Wirtschaftswissenschaften oder Wirtschaftsingenieurwesen Bachelorabschluss
und mdchtest Dich in Deiner Karriere in Richtung Vertrieb, Service und Beratung entwickeln?

Dann ist dieses Programm der optimale Wegbereiter fur Deine Zukunft im Vertrieb!

DIESE MODULE ERWARTEN DICH:

e Kundenorientierung & e Management & e Datenanalyse
Serviceexzellenz Financial Accounting e VerhaltensfUhrung 1:

e Sales Skills & Tools e Sales Fallstudie Verhandlungskonzepte
e FEinfuhrung in B2B e Handels- & e Problemstrukturierung
Sales Vertragsrecht & Kommunikation 1

e [actory-Planspiel e Personal Branding e Remote Selling

Das intensive Kompakt-
programm vermittelt in

® Projektmanagement e | ean Management optimaler Balance zwischen
® Prasentationstechniken ® Problemstrukturierung aktueller wissenschaftlicher
e Verhandlungsfuhrung 2: & Kommunikation 2

Fundierung und hochkaratiger
Praxisexpertise die grund-
legenden Themen des
Vertriebs.

Preisverhandlungen
e Change Management

Selbstmanagement
Closing the Deal

Studienort: Region Reutlingen und online Unterrichtssprache: Deutsch
Dauer: 5 Module & 4 Tage Beginn: Herbst




